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DI COSA PARLIAMO ?

Voglio vendere i miei prodotti all’estero, e non ho una
presenza stabile nel Paese X; ho incontrato in fiera una
persona che si ¢ offerta di venderli...non so se fidarmi o
meno...ml chiede/propone una bozza di contratto...

AVL N

Potrei 1mp0rtare i prodotti di ABC in Italia e forse
nell’intera Europa...forse potrebbe essere una buona
idea...mi chiedono cosa ne penso...cosa posso proporre,
dimostrando realismo e professionalita?
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DI COSA PARLIAMO

Mi ha chiamato una persona / mediatore che mi
propone di vendere/acquistare....

Z il I_‘ M I =

Mi hanno proposto di fare il rappresentante
di...ma non mi ¢ chiaro cosa comporta...

E’ utile/opportuno fare un contratto di
consulenza? E la privacy?
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DI COSA PARLIAMO
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di questi
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DI COSA PARLIAMO

I

Preliminare
rispetto alla
scelta del
contratto

soluzioni
RERERNEE
internet/co
mmercio
elettronico

diversi ;
metodi per
diverse aree SCELTA
geografiche STRATEGICA i B
e/o prodotti SU COME r
diversi DISTRIBUIRE ll
PRODOTTI E

SERVIZI
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DI COSA PARLIAMO

]Qsoluzioni

contrattuali
vengono dopo le
scelte dell’azienda...
ma possono
O contribuire ad
orientarle in
maniera
appropriata
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FIGURE CONTRATTUALI

Procacciatore

/segnalatore ’
Mediatore
(immobiliare
| J

Concess
(automobili) (assicurativo)
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FIGURE CONTRATTUALI

Dobbiamo
metter
ordine tra
ueste

Valutarne

Capire pro / ne
di ulteriori

e contro di
clascuna
di esse
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FIGURE CONTRATTUALI

O Procediamo per gradi: dal minore mmpegno - del
produttore - al suo massimo coinvolgimento nel

con il distributore o in modalita «stand alone»)
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FIGURE CONTRATTUALI

O ...ma a livello 1taliano, europeo o internazionale?

O Nei contratti ho di norma la possibilita di scegliere la legge
alla quale sottoporre il contratto e di dettagliarlo...salve le

ﬁg{i 0,
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FIGURE CONTRATTUALI

0 Come si esplora «commercialmente» un paese nuovo?

O S1 tratta di fare ““‘un esperimento”?

pediamo pochi
¢ con poche

/

T ¢) que ' ritort ' 1 righfs‘?

—
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OCCASIONAL INTERMEDIARY

O E un soggetto — persona fisica o giuridica - che avra
un ruolo “occasional”, cio¢ non stabile, ma
e cO. |

risultato a
lle norme d1
preponente
©] mediatore,

; !fepFéﬁte

: il - . }
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OCCASIONAL INTERMEDIARY
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RIFLESSIONI CONCLUSIVE

O Focalizzazione sulle esigenze della nostra azienda

O diversi strumenti per diversi Paesi

alle macr¢gQ aree giuridi
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Grazie per ’attenzione!

L ¥
' mnsi@studiomansi.com

www.studiomansi.com
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